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Von Achim Preu

MUHLTAL/DARMSTADT. Das soge-
nannte Technikum ist noch nicht

| ganz fertig. Es wird gehdmmert

und geschraubt. Maschinen wer-
den installiert, der stylischen
Auﬁenhaut im. neuen Miihltaler
Gewerbegeblet »Auf Ruckelshau-
sen” wird langsam Leben einge-
haucht, als wir den Pausentisch
der Belegschaft okkupieren und
mitten in der kiinftigen Produk-
tionshalle unser Gespriach fiih-

| Tem,

3,5 Millionen Euro nimmt die
Darmstddter 3Defacto GmbH
dort in die Hand - und kann auf
dem Grundstiick die gleiche Ge-
baudegrofle noch mal erstellen.
In drei bis vier Jahren sei dies
eine Option. Dann konnte auch
die Zentrale in Darmstadt am
Europaplatz, wo 60 der 82 Mit-
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Alles was wir
verdienen, wird
investiert.

Peter Ahlmer, Geschaftsfiihrer und
Inhaber 3Defacto GmbH

arbeiter tétig sind, hierher umzie-
hen, so Peter Ahlmer (49), Fir-
mengriinder und Inhaber.

Mit diesem Investment wird die

| Wertschopfungskette verldngert.

Bislang hat sich dieser Mittel-
standler, als Dienstleister fiir den
Maschinenbau unterwegs, vor al-
lem um Konstruktionen inklusive
Softwareentwickiung  gekiim-
mert. Da wurde auch vor Riesen-
Tddern oder Achterbahnen nicht
halt gemacht. Kiinftig kann man
am neuen Standort Prototypen
selbst herstellen, Anlagen mon-
tieren, Konstruktionen und Ideen
damit direkt umsetzen. Das

| kommt auch Ahlmer ,mit Hang

| zur Praxis und zum

Selber-
schrauben persénlich zupass.
Gleich ob es um ein Teil fiir einen
Kihlschrank geht oder den Ar-
maturentrager eines Autos. Bis-
her erledigen das Dritte als ver-

| Iangerte Werkbank - Partner aus

der Region,- aber auch europa-
weit.

Im neuen Betrieb geht die tiber-
nommene Hans Spagl GmbH aus
Frankenhausen mit acht Beschaf-
tigten aud, seit tiber 50 Jahren auf

| Modell- und Formenbau speziali-

siert. Weitere Beschiftigte wer-
den gesucht, wie Mechatroniker
und vor allem Maschinenbau-In-
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- 3DEFACTO

Die Problemloser
im Maschinenbau

UNTERNEHMEN IM GES ACH 3Defacto GmbH aus Darmstadt

investiert in Miihltal und wichst kraftig

genieure, die heute das Gros der
Belegschaft ausmachen. Dass
sich der Markt komplett gedreht
hat, das spiirt man auch hier, Der
Teamgedanke und ,interessante
Vergiitungssdtze” sollen dennoch
Fachkrifte anlocken. Zudem sind
durchgingig. zehn bis 15 Studen-
ten im Haus, die Praktika ableis-
ten oder ihre Masterarbeit schrei-
ben. Und vielleicht an Bord blei-
ben.

Nachfrage fiir Losungen aus
einer Hand ohne Schnittstellen-
probleme, fiir schliisselfertige, ef-
fiziente Anlagen sowie After-Sa-
les-Service, die gibt es. Wenn eine
Anlage muckt, auf Anhieb nicht
problemlos lduft, verstehen g5
Ahlmer/Richter als ganz person-
liche Herausforderung, dies ab-
Zustellen und den Kunden
~gliicklich zu machen® Derlei
spricht sich herum, kommt an,
wie der bereits vorhanderie Auf-
tragsbestand von zwei Millionen
fir den neuen- Standort unter-
streicht. Man sei generell etwa
»doppelt so schnell“ in Relation
zu Inhouse-Losungen des Kun-
den, sagt Ahlmer. Und vor allem
sehr flexibel. Eben kam aus Ber-
lin die Anfrage eines Autozuliefe-
rers, der dringend ein spezielles
Maschinenteil bendtigt. Morgen

wird es an der Spree eingebaut.

Oft liegt kein Lastenheft vor
beim Auftraggeber, heifit es. 3De-
facto bleibt es iberlassen, die
beste Losung zu finden. Und weil
das stete Gesprdch mit Kunden
gesucht wird, landet man schon

STECKBRIEF .

mal bei anderen Themen mit
dem nachgelagerten Satz: ,,Uber-
legt euch da mal was.” Irgendwie

ein Indiz fiir Vertrauen in Kompe- _

tenz, die in hoher Loyalitdt miin-
det - und oft genug in zusatzli-
ches Geschift. Deshalb sind Ahl-

. sein .
Kollege Marco Richter (40) meist *

nur montags und feitags im-Bii-
1o und ansonsten draufen, dort
wo die Musik spielt und Wachs-
tum angebahnt wird.

Man lebt letztlich
von Mundpropaganda

Die gerade zu Ende gegangene
Hannover Messe 2018, Mekka
des Maschinenbaus, hat Ahlmer
freilich nur .aus der Ferne ver-
folgt. Denn eine eigene Teilnah-
me wdre zu aufwendig. ,Und
auflerdem wird alles, was wir
verdienen, investiert.“ 3Defacto,
im ‘Jahr 2000 gegriindet, lebt
letztlich von Mundpropaganda -
und der reichhaltigen Erfahrung.
Diese haben die Ingenieure Ahl-
mer und Richter bei Schenck Pro-
cess in Darmstadt gesammelt,
dem global titigen Anlagenspe-
Zialisten.

Im  Technologiepark  der
Schenck-Mutter Diirr haben denn
auch einige Kunden ihren Sitz;
Namen werden offiziell nicht ge-
nannt, weil diese.Adressen die
Konstruktionen, Maschinen und
Anlagen als Eigenleistung unter
ihrem Signet verrnarkten. 3De-
facto ist aber auch in China, Me-

3Defacto GmbH
Branche: Maschinenbau

Produkte: Konstruktion, Planung,
Software, Montage, Prototypenbau

Standorte: Darmstadt (Zentrale),

Miihltal, Neuenkirchen—V&rdérir:
(Niedersachsen)

Umsatz: 8,6 Millionen Euro 2017

Geschaftsfithrer: Peter Ahlmer
(Inhaber), Marco Richter

Griindung: 2000
Mitarbeiter: 82

Kunden: Autozulieferer, allgemel-
ner Maschinenbau, Pharma-, Kunst-

stoff-, Lebensmittel-, Hausgeréte-
=

industrie etc.

I

Inhaber Peter Ahlmer (oben links) und Marco Richter fithren die Ge-
schafte der 3Defacto GmbH. Der neue Firmensitz in Mihltal von

auBen und innen; noch wird fleiBig gewerkelt.

xiko oder Peru unterwegs. Im
Reich der Mitte wurde der bis-
lang grofite Einzelauftrag abgewi:
ckelt, mit einem Volumen von
drei Millionen Euro. Die Export-
quote liegt bei 30 Prozent - und
wachst. Auch deshalb, weil man
von deutschen Unternehmen, die
im Ausland ein Werk ertffnen,
quasi huckepack mitgenommen
wird. Und weil das ,,Made in Ger-
many*“ immer noch zieht, biswei-
len wichtiger ist als der Preis, sagt
Ahlmer. 3000 Projelte wurnden
seit Griindung abgearbeitet, rund
100 Kunden sind in der Kartei.
Obwohl der Maschinenbau als
eher zyklische Branche gilt, vor
dem Zuwachs 2017 fiinf Jahre

Fotos: Guido Schiek

qualende Stagnation lagen, spie-
gelt sich das in'den 3Defacto-
Zahlen nicht wider. Wurden 2014
rund 4,2 Millicnen Euro umge-
setzt, waren es im vergangenen
Jahr schon 8,6 Millionen und sol-
len es 2018 rund 11,5 Millionen
werden. ,Fiir 2025 planen wir
mit 20 Millionen®, so Ahlmer. Zu-
mal man sich auf die Zukunfts-
themen Industrie 4.0 und 3D-
Druck einschiefit. Bei zweistelli-
ger Umsatzrendite? Die schaffe

man nicht, hief} es, aber zuletzt

immerhin eine hohe einstellige.
Der Firmenname stammt iibri-

‘gens aus einer Zeit, als die 3D-

Konstruktion ganz am Anfang

~stand, das zweidimensionale Zei-

chenbrett die Regel war.

Als Triathleten mit reichlich
Ausdauer gesegnet

Ahlmer, auf einem Bauemhof
im Westfdlischen aufgewachsen,
wollte schon immer auf eigenen
Beinen stehen, wie er sagt. Kauf
und Verkauf alter Traktoren, da-
mit wurde erstes Geld verdient.
Nach dem Studium folgten frei-
lich erst einmal fiinf Jahre bei
Schenck - dort lernte er Richter
kennen, der nach seiner Ausbil-
dung als technischer Zeichner ein
Ingenieurstudium  absolvierte.

‘Und dann mit Ahlmer Projekte
bearbeitet, ehe er sich fiir 3Defac-. -

to begeistern lieR. Als Triathleten
sind beide beim ASC Darmstadt
aktiv, den man auch unterstiitzt.
Ausdauer, Willenskraft und Ziel-
orientierung sind die zugeh6ri-
gen Attribute. Was sich an den
kiinftigen = Geschéftsergébnissen
ablesen lassen sollte: die 6kono-
mische Stoppuhr.



gamradt
Schreibmaschinentext

gamradt
Schreibmaschinentext

gamradt
Schreibmaschinentext

gamradt
Schreibmaschinentext
28.04.2018

gamradt
Schreibmaschinentext

gamradt
Schreibmaschinentext




